10 | Finansavisai | MANDAG 23. DESEMBER 2013

N BUUN Ly A1 5] OKTE OMSETNINGEN MED 78 PROSENT 12013

HANDEL: Frode
Bremnes venter
a selge koster,
traller og kurver
for 100 millioner
kroner om fem ar.

ANDERS HORNTVEDT
ANDERS.HORNTVEDT@FINANSAVISEN.NO
ASKIM: - Denne trallen er lengre
enn vanlig. Og du kan se pa hjulene
i midten under her. De svinger ikke
rundt. Smart? Da trenger du mindre
krefter nar du skal svinge vogna, og
dermed kan du kan jobbe raskere,
sier Frode Bremnes (39), daglig leder
i Smart Supply.

Fredagsunderholdning

For det utrente oye kan det kanskje
se som en helt vanlig butikktralle
for etterfylling av varer i butikkhyl-
lene. Men for butikknerder av rang
er dette gull: Utstyr som enten oker
omsetningen eller reduserer kostna-
dene nar man driver en helt vanlig
dagligvarebutikk.

Bremnes viser frem en katalog
over varer som mildt sagt er for
spesielt interesserte.

Hansker som gir ekstra godt
grep nar man stabler pakker, og i
tillegg ikke gir kuttskader i hen-
dene.

Borster for & koste bort smulene
pa brodskjeeremaskiner.

Bla handlekurver i XL-storrelse,
slik at kunden tar med seg den po-
sen med peanetter han egentlig ikke
hadde tenkt til 4 kjope, men sé var
det uansett sa god plass i kurven.

- Vikan faktisk sitte pa en fre-
dagskveld og kaste ball om hva
som er irriterende eller praktisk i
en butikk. Det er nok litt nerdete,
sier Frode Bremnes til Finansavisen.

Vokst opp i butikk

Bremnes er vokst opp med en far
som var kjepmann, og forteller at
han i praksis var til stede i butikken
fra han kunne krabbe.

Han ble sjef for en Meny-butikk
i Askim da han var 21, og allerede
da han hadde han flere ars butik-
kerfaring.

Mange butikkunder og —ansatte
hadde kanskje irritert seg over alle
smulene fra bradskjeeremaskinene
som kom inn i butikkene fra slutten
1990-tallet. Men det var Bremnes
som fant pa & gjore noe med det.

- Jeg lagde en smart lgsning
med en liten kost som jeg festet til
bredskjerermaskinen i min egen
butikk. Kolleger s& den og ville ha
en selv, sa han til Handelsbladet FK
ijanuar 2013.

Dermed ble han staende hjemme
for & lage koster med feste til kolle-
gene. Etter hvert begynte han 4 fak-
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W Har som forretningsidé & tilby
spesialutstyr til dagligvarebutikker
som enten gker omsetningen eller
far ned kostnadene.

B Eiere: Frode og Mona Bremnes
(50%) og Richard Urbanski (50%).

turere produktet, og snart var han i
gang med 4 utvikle nye lesninger til
brodskjeereren, som tape og poser pd
stativ.

Mange smé detaljer
- Jeg brukte mer og mer tid pa det
i helger og kvelder, og jeg kom til
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et punkt hvor jeg matte avslutte
eller satse.

Bremnes var imidlertid opp-
vokst i en familie der kulturen
var at man selv matte std pa for &
skape sin egen arbeidsplass.

12007 sa han opp jobben og
stiftet aksjeselskapet Smart Supply

sammen med den lokale investo-
ren og neeringslivsmannen Richard
Urbanski.

Urbanski var for gvrig en kort
tur innom Kapital 400-listen i
2005, da med en anslatt formue pa
220 millioner kroner.

- Jeg kom til at det var plass til

rvekst for hutil
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en utstyrsleverander som konsen-
trerer seg om 4 lage smarte losnin-
ger for a gjore butikkhverdagen
enklere.

- Det er mange smé detaljer a
huske pa i en butikk. Hvis butik-
ken har 20 ansatte, og hver avdem
sparer noen minutter her og noen
minutter der, kan man bruke den
tiden pa 4 selge mer, sier Bremnes.

Ser sgrover

Selskapet har i flere &r ligget pa
8-11 millioner kroner i omsetning,
men 2013 ble et realt vekstar.

- Vi er ni ansatte og er veldig
klare for & vokse na og ser derfor
etter flere selgere. Vi satser na mye
pa salgsapparatet for a folge opp
kundene tettere, sier Bremnes.

Han spér kraftig omsetnings-
vekst i arene som kommer.

— Malet er 50 til 100 millioner



